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Je passe 40 appels par jour.

Personne ne veut me parler. )
Ca ne marche plus.




J al trouve un outil IA

qui genere 500 messages
personnalises en une heure! /

Ca
marche

vraiment ?




Ca sonne humain.
Mais ca ne dit
rien concret.




Si je passe ma vie
a appeler sans savoir
pourquoil... le probleme,
c’est pas le téléphone.
C’est moi.







Vous n'étes pas en train
de prospecter.
Vous faites du bruit.
La différence, c'est l'intention.




Cibler un vrai besoin.
Préparer chaque contact.
Apporter une information qu'ils n'ont pas.




OK, je sais
a qui je parle
et pourquoi.
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J ai vu que vous
recrutiez sur
telle region...

Interessant.
Continuez.




Meme message, adapte
au canal. Pas trois

messages differents.

Noyveal messe
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5 touches en 3 semaines.
Chaque fois un angle nouveau.
Ni harcelement.

Ni silence.
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J'ai obtenu
un rendez-vous
de super qualité

et je sais pourquoi.

Ciblage, contextualisation,

suivi. C'est ¢ca qui fait
la différence.

STRATEGIE
CIBLAGE
CONTEXTE
SUIVI
RESULTATS
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Je fais les . _
Et mol je travalille

recherches, j envoie )
sur du deja tiede.

les premiers signaux.
On gagne ensemble.

N

1,

y T o -
T
¥
4 A

¢

;




L'intention et
la préparation.
Pas le volume.




" Commencez par
- un diagnostic offert sur

laurentserre.com




