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8 000 cabinets
nous font confiance,
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C'est le leader,
tout le monde le prend...

Mais je sais pas,
y'a un truc qui me gene.




un avis

J'ai besoin d'

t pas d'un

commercial Septeo.
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Ok, je vois
pourquoi tout le monde
les choisit. L'intégration,

c'est leur vraie force.
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Le commercial n'a
Jamais parle de ca.
Six mois pour que
mes équipes soient
a l'aise ?

SES
FAIBLESSES

- COUT CACHE '

- 6 MOIS DE L/
FORMATION

- PERSONNALISATION ™
LIMITEE



Si le marche fait +15% par an
et que U'lA arrive... étre bien
outille va devenir critique.
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...C'est toute
la boite gu'il faut
migrer. J'y avais

pas pense.

Vous avez regardé
la dépendance a
un seul fournisseur ?
Si dans trois ans vous
voulez changer...

MENACES

o DEPENDANCE A
UN FOURNISSEUR

* COUTS A LONG TERME
DIFFICILES A MAITRISER

* RISQUES DE VERROUVILLAGE
TECHNOLOGIQUE
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i Sﬂlu+i{:n tﬂmFléfl’E
et modulaire

o Conformité mékier

* Couverture fonctionnelle
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¢ Diﬂ[ﬁ.“ﬂ&ﬁan du cabinet
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- Expérie,nca client
amelioree

o Evolutions et nouvelles
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Septeo est un bon outil.
Mais est-ce le BON outil

Fﬂiblasses.
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* Risque d’obsolescence

o Sécurite et
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Pour mon cabinet
de 30 avocats, avec notre
croissance prevue sur 5 ans,
Septeo est le bon choix.
A condition de négocier

le plan de formation. Vous avez votre réponse.
Et vous l'avez construite

VOus-meéeme.




Et pour un petit
cabinet de 5 personnes,
franchement... ils devraient
regarder ailleurs.

L'important c’est
de savoir pourquoi

on choisit. Pas de suivre
le troupeau.




Le meilleur logiciel
n'est pas celui que
tout le monde achete.
C'est celui que VOUS
avez decideé en
connaissance de cause.




Vous choisissez
un logiciel métier ?
Ne décidez pas seul.

Commencez par
un diagnostic offert.

laurentserre.com/diagnostic




